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Norbert Schaub: ,,Marder Stop & Go“
baut Vertrieb aus

Um das 2-stellige Wachstum des
Jahres 2016 auch im Jahr 2017 er-
zielen zu konnen, arbeitet die Nor-
bert Schaub GmbH am Ausbau der
»Marder Stop & Go*“-Vertriebsmog-
lichkeiten. Kiirzlich sei etwa eine
Kooperation mit FCA Austria ge-
schlossen worden, wodurch , Marder
Stop & Go*“-Produkte nun auch in
Fiat-Autohdusern prdsent wiirden, so Vertriebslei-
terin Sari Melcher. Ebenso wurde das Vertriebs-
team im vergangenen Jahr um 2 Personen verstérkt,
aktuell ist eine weitere Stelle offen.

NTN-SNR: Rad, Motorsteuerung und Federbeinlagerung
Als einer der groften Lieferanten in den Bereichen
Rad, Motorsteuerung und Federbeinlagerung wachst
bei NTN-SNR auch das Aftermarket-Angebot lau-
fend. So wurde auf der
AutoZum die neue Li-

nie der Gleichlaufge-
lenke présentiert. Hier
werden vollstidndige

Gleichlaufgelenksitze,
Manschettensitze sowie
Sédtze mit Innen- und
AuRengelenken angebo-
ten. Ebenfalls neu sind
Getriebelager fiir den Er-
satzbedarf bei schweren
Nutzfahrzeugen.

NTN-SNR: Marcus Hahner,
Michael Briining und
Christian Pirkel

Schaeffler: Gemeinsam bei OMP
Lutz Sattler, sein Nachfolger Thomas Nelles und
Osterreich-Statthalter Dietmar Hotel haben sich
von der AutoZum ihr
eigenes Bild gemacht. Auf-
gefallen ist den Schaeffler-
Managern ein
Fachbesucherschwund. Wo
die GroRhandelspartner ihre
Kundenstinde mit Catering
betrieben, fanden sich die

sichtbarer

Leute mehrheitlich ein, auf
den Industriestinden war
eher weniger los, war auch
die Aussage auf dem OMP-Stand, wo sich neben
Schaeffler auch die Original-Marken-Partner Mah-
le, Textar, Reinz, GKN und Bosal prisentierten. Ob
sich das professionelle Auftreten der Systemanbieter
tibers Jahr gesehen auszahlt, will das Dreiergespann
zum Zeitpunkt nicht kommentieren. Nelles war je-
doch angetan vom Grundton seiner ausstellenden
Kunden, dass alle in Osterreich ,héchstmoglichen
Erfolg“ bekundeten. Allerdings: ,Jeder bekundet

AUTO & Wirtschaft « FEBRUAR 2

Weitere Absatz-
zuwdchse streben
Davina Schwin-
ning, Sari Melcher
und Niklas Sell am
osterreichischen
Markt an (v.1.)

Mathias Boos (1),
Kira Mittelstadt
(Marketing Tenne-
o) und Werner
Gerwin

Gemeinsamer
Auftritt der Origi-
nal-Marken-Part-

ner: Jorg Schmuck
(TMD), Ingo Linka
(Bosal), Lutz A.
Sattler (Schaeff-
ler), Edwin
Puscher (Reinz),
Niko Johanndis
(Mahle) und Volker
Janda (GKN)

Johannes Deeg (Key
Account Manager
D-A-CH bei SKF):
»Wir unterstiitzen
in Verbindung mit
unseren Vertriebs-
partnern die
Werkstatten."

sein gutes Ergebnis auf Basis von Verdriangung, Zu-
wichse sind Mangelware.“

SKF: Mit dem Road-Truck zu den Kunden

,Wir sind sowohl kaufménnisch als auch technisch
in Osterreich unterwegs“, sagt Johannes Deeg, Key
Account Manager D-A-CH bei SKE Damit sei man
nédher an den Kunden dran. , Mit unserem Mehrwert-
paket unterstiitzen wir in Verbindung mit unseren
Vertriebspartnern die Werkstétten
mit technischen Schulungen. Wir
sind mit einem Road-Truck un-
terwegs und konnen mit diesem
vollausgestatteten Bus unser kom-
plettes Sortiment an Radlagern
auch technisch mit verbundenen
Werkzeugen in personlichen Ge-
spriachen darbringen.“

Tenneco: Ideale Plattform

zur Prasentation

.Die AutoZum ist eine ideale Plattform, um in Zu-
sammenarbeit mit unseren Vertriebspartnern unse-
re Produkte den Endkunden zu présentieren®, sagt
Werner Gerwin, Senior Vertriebsleiter D-A-CH
Tenneco Aftermarket. ,,Wir machen hier auf sehr
viele Neuheiten aufmerksam, etwa auf die neue
StoRddampfer Despectrum der Marke Monroe mit
fiinf Jahren Garantie“, wie Mathias Boos, Technik
& Trainingsmanager, erkldrt. Anderungen habe es
auch mit nun 3 Jahren Garantie fiir andere Produkt-
linien gegeben. Auch Schulungen mit Mastertrainern
werden laufend geboten.

Theo Forch: ZeitgemaRe Prasentationsflache

Die Theo Forch GmbH mit Sitz in Salzburg pré-
sentierte sich dem Fachpublikum als Direktver-
triebsunternehmen fiir Werkstatt-, Montage- und
Befestigungsartikel in Handwerk und Industrie.
Forchs Angebot auf der AutoZum richtete sich an
Gewerbetreibende aus dem Kfz-Handwerk mit den
Produktlinien Arbeitsschutz, Autopflege, Dicht- und
Klebemittel, Druckluftwerkzeuge, Handwerkzeuge,
Klimaservicegerdte, Windschutzscheibenreparatur
und Werkstatteinrichtung. Die Geschiftsleitung war
mit der Besucherfrequenz zufrieden und lobte den
Messestandort als zeitgeméRe Prisentationsflidche.




