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,Zusatzertrag fur die Werkstatte“

» ZAHLEN & FAKTEN

www.stop-go.at

‘2_6 KFZ wirtschaft

Sari Melcher, Vertriebsleiterin vom Marderabwehrspezialisten Stop & Go,
spricht im KFZ Wirtschaft-Interview uber Marderabwehr als Zusatzertrag
fur die Werkstatte, tiber Produktinnovationen und den spezifisch osterrei-
chischen Markt.

Losung. Angefangen von der essenziellen Vorbe-
handlung tiber Duftabwehr und Ultraschallab-
wehr bis hin zur Hochspannungsvariante.

KFZ Wirtschaft: Frau Melcher, inwieweit
lassen sich fiir die Werkstatte mit Marder-
abwehr Zusatzertrage generieren?

Sari Melcher: Neben der bereits sehr gu-
ten Margensituation bei den Produkten und
der damit verbundenen Werkstattauslas-
tung konnen die Werkstdtten dariiber hinaus
in puncto ,Wertschdpfung” dazugewinnen. Der
Kunde kommt mit einem Problem in die Werk-
statt und braucht eine Losung. Stop & Go bietet
mit kostenlosen Schulungen, POS-Materialien etc.
den Werkstdtten alles, was sie benétigen, um eine
kompetente Beratung durchfithren und letzten
Endes einen Kaufabschluss mit einem zufrie-
denen Kunden tdtigen zu konnen.

Wie gestaltet sich fir Stop & Go der

osterreichische Markt?

Der Osterreichische Markt war und ist

nach wie vor ein sehr interessanter
Markt mit viel Potenzial. Personell
haben wir dahingehend investiert,
dass diesem Markt die gleiche in-
tensive Betreuung zugrunde liegt wie

unserem Hauptmarkt, dem deutschen.

Was zeichnet den Osterreichischen Markt
spezifisch aus?

Aus welchen Produktgruppen konnen lhre Kun- Das fast flichendeckende Verbreitungsgebiet
den wahlen? des Marders sowie die positiven Eigenschaften
Wir bieten mit unserem Vollsortiment fiir jeden der Kunden. Wenn Sie von einem Produkt iiber-
Geldbeutel und jedes Marderproblem die passende  zeugt sind, dann halten Sie diesem auch die Treue.
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Welche Produkte bzw. Innovationen sind in der
nachsten Zeit von lhnen zu erwarten?

Wir sind uns der Verantwortung in der Gesellschaft
bewusst und wollen mit positivem Beispiel voran-
gehen. So werden wir gegen Ende des Jahres un-
sere Verpackung weg von Plastik
hin zu hochwertiger Kartona-
ge umstellen (siehe Artikel unten,
Anmerkung der Redaktion). Konkret
mochten wir noch nichts iiber
weitere bevorstehende Innova-
tionen verraten. Generell steht
auch hier das Thema Nachhaltig-
keit im Fokus, welches wir in Ko-
operation mit namhaften Insti-
tuten angehen.

Zudem haben wir ja vor noch
nicht einmal einem Jahr erst unse-

»Wir bieten fiir
jeden Geldbeutel
und jedes Marder-

problem die
richtige Losung.” steckt?

Sari Melcher

re jiingste Innovation, die schraubenlose Montage

der Edelstahl-Kontaktplatten (SKT), auf den Markt

gebracht, welche sehr gut angenommen wird. Die

Riickmeldungen der Mechaniker sprechen eine

klare Sprache, sie sind begeistert vom schnellen
und problemlosen Einbau.

Gerald Lichthardt ist ab sofort
Area Sales Manager fiir Oster-
reich. Was erwarten Sie sich
bzw. welche Ziele sind hier ge-

Hohe. Vornehmlich wollen wir
fiir unsere Kunden eine optima-
le Betreuung gewdhrleisten, um
mit Stop & Go eine noch hohere
Wertschopfung fiir ihre Unter-
nehmen zu erreichen.

MARDERABWEHR

Stop & Go - Marderabwehr modern und okologisch verpackt

Die neue Verpackung der Stop & Go-Produkte ist moderner, klarer und Ubersichtlicher gestaltet,

vollstandig aus nachhaltiger Kartonage gefertigt und damit umweltfreundlich.

m Rahmen der diesjdhrigen Automechanika

prasentiert der Spezialist fiir eine erfolg-

reiche Marderabwehr (Halle 3.1, Stand G90)

ein neues Verpackungsdesign, das nach 6ko-
logischen Gesichtspunkten entwickelt wurde und
erstmalig in Frankfurt dem Fachpublikum gezeigt
wird. Die neue Verpackung der Stop & Go-Produkte
ist moderner, klarer und iibersichtlicher gestaltet
als die bisherige Blisterverpackung. Im ersten
Schritt erfolgt die Umstellung der Verpackung fiir
alle Ultraschall- und Hochspannungsgerite. Zu-
gleich wird die Produktbeschreibung auf der Verpa-
ckung auf sieben sowie die innenliegende Einbau-
anleitung auf sogar 14 Sprachen erweitert. Das er-
moglicht den Groflhandels- und Vertriebspartnern
im Ausland bessere Absatzmdoglichkeiten. Parallel
wird die Einbauanleitung inhaltlich {iberarbeitet.
Eine klare, iibersichtliche Struktur gepaart mit
komprimierter Information und aussagekriftigen
Grafiken bietet dem Nutzer zukiinftig umfangrei-
chere und detailliertere Montage- und Sicherheits-
hinweise und verkiirzt damit die ohnehin schon ra-
sche Einbauzeit erneut.

NACHHALTIGE KARTONAGE

Im nichsten Schritt wird das Zubehor der Stop &
Go-Produkte auf das neue Verpackungsdesign um-
gestellt. Zeitnah werden zuerst alle mechanischen
Schutzprodukte wie Schlduche und Antennen in
neuen Verpackungen verfiigbar sein. Abgeschlos-
sen wird die Umstellung dann schliefilich fiir alle
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ibrigen Produkte von Stop & Go, die zu einer pro-
fessionellen Vorbehandlung und Duftabwehr die-
nen. Die neue Verpackung ist vollstindig aus
nachhaltiger Kartonage gefertigt und damit um-
weltfreundlicher als die bisherige aus Kunststoff.
Eine exzellente Papierqualitit vermittelt eine hoch-
wertige Haptik bei einer gleichzeitig praktischen
Handhabung. Durch die gednderte Form bendtigt
das Produkt schliefilich weniger Lagerplatz und
ldsst sich besser und damit verkaufsfordernder im
Verkaufsraum prasentieren. Das neue und anspre-
chende Design generiert erhchte Aufmerksamkeit
und steigert damit den Produktabsatz.

ot

MARDERABW

Die neue Verpackung ist vollstindig aus
nachhaltiger Kartonage gefertigt und damit
umweltfreundlich. h
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